
Contexte : 
- Erosion des prix et recherche de création

de valeur

=> grâce aux grandes tailles d’écrans

=> grâce aux nouvelles technologies

Promotion Toshiba / Pierre&Vacances
Contexte

- Contexte de crise économique

=> Nécessité de motiver les consommateurs

et de déclencher l’achat à la période la 

plus forte de l’année

Du 1er novembre 2009 au 31 janvier 2010

TOSHIBA  accompagne la revente des modèles à valeur ajoutée et offre au 

consommateur la possibilité de bénéficier de 200€ de réduction sur un séjour

Pierre&vacances



Conditions de l’offre

Promotion Toshiba / Pierre&Vacances
Principe de l’opération

Conditions de l’offre
• Pour bénéficier de l’offre, le consommateur devra 

remplir le coupon-réponse disponible en magasin ou 
sur le site www.toshiba.fr/pierreetvacances, le renvoyer 
dûment complété accompagné de ses preuves d’achat 
au centre de gestion dans le mois qui suit l’achat. 

• Il recevra un coupon de réduction 200€ TTC 
comportant un code promotionnel à valoir sur un séjour 
dans une Résidence de vacances Pierre&Vacances

(non cumulable, non remboursable, une réduction
valable par séjour)

Avec plus d’une cinquantaine de résidences à la mer ou à la 
montagne, Pierre&Vacances est le partenaire idéal de vos

vacances



Promotion Toshiba / Maeva
Les outils

TOTEMS


